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Verkaufstraining - Grundlagen

Webcode

XCAA

Kurstyp

Seminar

Beschreibung

In diesem Seminar werden Ihnen erste theoretische Grundkenntnisse fir das erfolgreiche
Verkaufen vermittelt. Der Verkaufserfolg héngt zu 50% von der systematischen und
richtigen Verkaufsplanung ab. Sie erlernen wertvolle Techniken fur Ihre erfolgreiche
Umsetzung in der Praxis.

Der theoretische Background wird gezielt mit praktischen Anwendungsbeispielen
verknuipft und durch Ubungssituationen verankert. Sie setzen sich ausserdem mit
Instrumenten auseinander, welche fur den Verkaufserfolg wichtig sind. Das Besprechen
von Situationen aus dem Verkaufsalltag 18sst Sie reflektieren, Ihre innere Einstellung
Uberdenken und neue | deen entwickeln.

Was Sie erwartet

Das praxisbezogene Training hilft lhnen, das erlernte Wissen zu verstehen und direkt in
Ihren Alltag umzusetzen.

e Theoretische Inputs

o Vermittlung von Praxiswissen
e Ubungen

e Einzelarbeiten

e Gruppenarbeiten

e Austausch

Ermassigungen und Pakete

10% Rabatt: Mitglieder des Kaufméannischen Verbandes Ziirich erhalten eine Ermassigung
von 10% auf die Kurskosten. Alle Infos zur Mitgliedschaft.

Inhaltein Kiirze

Grundlagen Verkauf & Gesprachseinstieg
Verkaufsplanung (primér und sekundér)

Bedarfsanalyse

Verkaufspsychologie

Nutzenargumentation (Win-Win)

Fragetechniken & Abschlusstechniken
Einwandbehandlung (z.B. Preis)

Reklamationsbehandlung / Schwierige V erkaufssituationen

Teilnehmende

Alle Personen, die sich mit den Grundlagen des V erkaufs auseinandersetzen méchten und
nicht auf den zufélligen Verkaufserfolg hoffen.

Dauer

2Tage

Termin/eund Ort/e

e 01.09.2021/08:30 - 16:30 Uhr

KV Business School Zirich, Bildungszentrum Sihlpost, direkt beim HB Zurich
e 02.09.2021/08:30 - 16:30 Uhr

KV Business School Zirich, Bildungszentrum Sihlpost, direkt beim HB Zirich

Preis

980 CHF

Trainer/-in

Martin Sulzer

Martin Sulzer, eidg. dipl. Verkaufsleiter, Unternehmer, Verkaufstrainer und Coach. Er ist
Seminarleiter, welcher am eigenen Beispiel und anhand selbst gemachter Erfahrungen den
Erfolg von der Theorie in die Praxis erkléren, aufzeigen und beweisen kann.



https://www.kvz-weiterbildung.ch/mitglied-des-kaufmaennischen-verbandes-mehr-unterstuetzung-fuer-mich

Bildungsberater/-in Claudia Fréhlich
+41 44 974 30 49
sihlpost@kv-business-school.ch




