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Verhandeln nach dem Har var d-K onzept

Webcode

XAAF

Kurstyp

Seminar

Themen

Personlichkeitsentwicklung

Beschreibung

Sind Sie mit Ihren Verhandlungsergebnissen immer zufrieden? Wer Erfolg in schwierigen
Verhandlungen haben will, muss sich blitzschnell auf die Sprache der anderen Partei
einstellen kdnnen und ein offenes Ohr fur die Motive und Beweggriinde des
Verhandlungspartners haben. Gemeinsame I nteressen eruieren anstatt sichim
Kraftemessen zu verschleissen, fordern ein effizientes und effektives Weiterkommen und
gute Resultate in gegenseitigem Einvernehmen.

Sie finden mit den richtigen Techniken den Schltssel fur die angemessene Argumentation
und Uberzeugen durch psychol ogisches Geschick. Dafur braucht es besondere K enntnisse
der Verhandlungsfihrung. Das HARV ARD-Konzept bietet uns dazu ein hervorragendes
Instrument. Finden Sie mit psychologischen Einblicken, strategischen und taktischen
Uberlegungen, sowie kommunikativen Fahigkeiten leichter zum Erfolg in Verhandlungen.
Im Seminar erarbeiten Sie Losungen fiir lhre persdnlichen Alltagssituationen, besonderen
Herausforderungen und dies auf eine konstruktive Art und Weise.

Was Sie erwartet

Theoretische Inputs

Uben von Praxisféllen

Reflexion und Feedback

Praxisbeispiele und Austausch

Ein lebendiger und praxisnaher Unterricht ist garantiert

Ermassigungen und Pakete

10% Rabatt: Mitglieder des Kaufmannischen Verbandes Zrich erhalten eine Erméssigung
von 10% auf die Kurskosten. Alle Infos zur Mitgliedschaft.

Inhaltein Kirze

Durchsetzungsvermdgen testen

HARVARD - Konzept - Grundlagen & Methode

Die wichtigsten Kerngréf3en erfolgreichen Verhandelns
Mit systematischer Vorbereitung zum Vorsprung
Kommunikative Fertigkeiten

Blockaden & Verhartungen aufl6sen

Dieinnere Einstellung steuert den Erfolg

Tipps & Tricks

Teilnehmende

Das Seminar richtet sich an Fachverantwortliche, Teamleiter, Kader sowie HR.

Dauer

2Tage

Termin/eund Ort/e

e 13.09.2023/08:30 - 16:30 Uhr

KV Business School Ziirich, Bildungszentrum Sihlpost, direkt beim HB Zirich
e 14.09.2023/08:30 - 16:30 Uhr

KV Business School Zirich, Bildungszentrum Sihlpost, direkt beim HB Zirich

Preis

980 CHF



https://www.kvz-weiterbildung.ch/mitglied-des-kaufmaennischen-verbandes-mehr-unterstuetzung-fuer-mich

Trainer/-in Gabriele Kaspar
Gabriele Kaspar ist eine ausgewiesene Expertin in den Bereichen Training, Beratung und
Coaching. Sie war als Geschéaftsfihrerin und in anderen Kaderfunktionen in diversen
Unternehmen tétig und vermittelt ihr Wissen v.a. as Referentin und Trainerin in grof3en
Firmen sowie als Dozentin an verschiedenen Fachhochschulen und Schweizer
Hochschulen.

Bildungsberater/-in Aleksandra Radosavljevic
+41 44 974 30 48
sihlpost@kv-business-school .ch




