skilltrainerch

Besser und einfacher ver kaufen

Kurstyp Bootcamp

Ihr Nutzen Das SmartCamp wird Sie positiv verdndern. Sie gewinnen an empathischen und sozialen Fertigkeiten und Fahigkeiten. Si
scannen und zu reflektieren. Wir beféhigen Sie, neuen Ideen und Erfahrungen offen gegentiber zu stehen. Sie lernen neu :
Kunden echten Mehrwert bieten kdnnen. Wir sorgen gemeinsam dafUr, dass Sie sich in Ihrer Haut wohl fihlen. Dass Sie

Inhaltein Kirze
¢ Noch profunderes Verkaufsverstandnis von heute kennen
Tipps und Tricks fir emphatisches Verkaufen
Neue V erhandlungstechniken ausprobieren
Bediirfnisklarung im Rampenlicht
Mehrwert fir Kunden schaffen
Anwendung von Methoden und Techniken unmittelbar im 6ffentlichen Raum = unmittelbare Wirkung

Voraussetzungen Sie investieren fir lhren Erfolg und mehr Gliicksgefihl zur Bearbeitung der unterschiedlichen Bereiche und Aufgaben zw
fur die Tun und Handeln offen zu hinterfragen. Sie sind bereit, sich im SmartCamp so gut es geht auf neue Verhaltensweisen ein
Teilnahme Tauglichkeit zu testen. Sie sind bereit, zu staunen und zu wagen.




Aufbau

Smart

Besser und einfacher Verl

Zeitraum SmartCamp: wihrenc

Durchfiihrung

Block 1 Block 2 Block 3

Kick-Off an Beraten mit Herz - My sales Praxis
Sales Point Verkaufen mit Session «im
(je nach TN) Freude (emot. Arbeit) Verkauf - live»
Deﬁnleren_de_r Live-Anwendung fl.fr e Eatb el
«my sales Mission Umschaltmethode in %
- Praxishalbtag
Block- & Ziele» Europa-Allee

Inhalte Bestimmen der Start umy sales skills
Massnahmen fiir Massnahmen» mit
«my sales Project» V-Trainer

My sales Project
Netzwerk Pflege

Recherche und Org. Check der Weitere Vertiefung

der entsprechenden organisierten und Training
Lernmedien Lernmedien «my sales skills»

01./2021

Arbeitsweise Sieinvestieren fur Ihren Erfolg und mehr Glicksgefuihl zur Bearbeitung der unterschiedlichen Bereiche und Aufgaben zw
Tun und Handeln offen zu hinterfragen. Sie sind bereit, sich im SmartCamp so gut es geht auf neue Verhaltensweisen ein
Tauglichkeit zu testen. Sie sind bereit, zu staunen und zu wagen.

Dauer 6 Tage




Termin/eund
Ort/e e 10.05.2023/08:30 - 16:30 Uhr
KV Business School Zirich
e 25.05.2023/08:30 - 16:30 Uhr
WKSKYV Bildung Bern
e 07.06.2023/08:30 - 16:30 Uhr
KV Business School Zirich
e 19.06.2023/08:30 - 16:30 Uhr
KV Business School Zirich
e 27.06.2023/08:30 - 16:30 Uhr
WKSKYV Bildung Bern
e 04.07.2023/08:30 - 16:30 Uhr
KV Business School Zirich

Preis 3850 CHF

Trainer/-in Simon Niederhauser
Simon Niederhauser, ehemaliges Mitglied der Marketingleitung von Loeb Bern und heute Inhaber der intake ag, arbeitet
Kommunikationstrainer sowie Berater weltweit fiir verschiedenste Unternehmen und Menschen mit Kundenkontakt.

Bildungsber ater /1 aureta Magkaj
in +41 313803030
laureta.magkaj @wksbern.ch

Karin Wild
+41 44 974 30 47
KWild@kv-business-school.ch




